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Polo del salotto. Nella prima trimestrale 2009 vendite in calo di un terzo sul 2008

Natuzzi riduce il business
ma da speranze sugli esuberi

Presto alcuni addetti in Cig potrebbero essere ricollocati

SANTERAMO IN COLLE (BA)

Vincenzo Rutigliano

La prima trimestrale 2009
del gruppo Natuzzi confer-
ma che per il leader mondia-
leneidivaniin pellelatraver-
sata ¢ ancora lunga. La ridu-
zione di oltre un terzo, in va-
lore, delle vendite nette tota-
li (da 172,8 milioni del primo
trimestre 2008 ai 11,3 al 31
marzo scorso), nonlascia in-
travedere segnali di ripresa.
Nel macro dato delle vendi-
te nette quelle di mobili im-
bottiti sono ovviamente la
grandissima parte, 1'87,1%,
ma il loro peso, pur se in for-
ma quasiimpercettibile, ¢ di-
minuito rispetto all’88,9%
del marzo 2008. Segno che il
gruppo, anche se solo per
quasi 2 punti percentuali, ha
venduto pitt complementi di
arredo rispetto al prodotto
centrale.

Invalore le vendite di mo-
bili imbottiti hanno raggiun-
to i 96,9 milioni rispetto ai
153,7 del primo trimestre
2008. «La gente ha paura del
futuro - ripete da settimane
Pasquale Natuzzi - e non en-
traneinostri come negli altri
negozi, non pianifica acqui-
sti pilt o meno impegnativiy.

Disaggregando le vendite
rispetto ai mercati, ¢ eviden-
te che a tenere su le vendite
di mobili imbottiti ¢ la vec-
chiaEuropaconil 61% del to-
tale, rispetto ad Americhe
(30,4%) e resto del mondo
con I’8,6%. Ancora a fine an-
noscorso, invece, il contribu-
to delle Americhe era del
39% e quello dell’Europa del
52% € non sara un caso che a
Natuzzi America, la societa
del gruppo dedicata a quel
mercato, visiastatonelle set-
timane scorso anche un nuo-
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Allavoro. L’assemblaggio di un divano in uno stabilimento Natuzzi

Difficoltain America

Ripartizione percentuale delle vendite Natuzzi nel mondo per area geografica
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‘ Fonte: Natuzzi

vo assetto con l'arrivo dal
quartier generale di Santera-
mo, come vice presidente, di
Giacomo Ventolone, finora
responsabiledi tuttalacomu-
nicazione del gruppo.
Seiltrend divendite dimo-
biliimbottiti del primo trime-
stre dovesse rimanere con-
fermato, non ¢ difficile imma-
ginare che il fatturato 2009
potrebbe chiudersi suigoo
milioni di euro, lontanissi-
mo dai 587 del 2008. Insieme
al crollo delle vendite nette ¢
ovviamente cresciuta, sem-
pre nel primo trimestre del
2009, laperdita operativa, da
12,1 a 16,6 milioni, mentre

quellanetta ¢ statadi1o,4 mi-
lioni rispetto ai 23,4 milioni
del primo trimestre 2008. La
strada obbligata ¢ ancora la
riduzione dei costi di produ-
zione, per compensare in
parteil calo divendite cheha
ovviamente compresso il
margine industriale.

Per questo Natuzzi conti-
nua,amuoversi,come dice e
fa da anni, sull’efficienta-
mento della macchina e sul-
lariduzione dei costi che «ci
porteranno ad un rilevante
aumento del margine opera-
tivo e ad un rafforzamento
della posizione finanziaria a
lungo termine». Proprio per

questo il gruppo - chiamato
a “digerire” I'abbandono di
un secondo top manager
esterno come amministrato-
re delegato in pochi anni -
cerca il consenso del sinda-
cato sul piano industriale il-
lustrato gia a fine marzo e a
fine aprile che prevede lari-
duzione dei livelli occupa-
zionali, per 1.540 addetti, ne-
¢gli stabilimenti del gruppo.
1l loro numero pero potreb-
be scendere.Il16 giugno sca-
dralaCigs per1.54oaddettie
peralcuniomoltidiessi (tut-
to dipendera dalla ricogni-
zione che sara effettuata) po-
trebbeaprirsilaricollocazio-

MENO IMBOTTITO

111,3

Le vendite 2009

Valore complessivo (in
milioni) delle vendite del
gruppo Natuzzinel primo
trimestre 2009

172,8

Le vendite 2008

Valore complessivo (in
milioni) delle vendite del
gruppo Natuzzi nel primo
trimestre 2008

87,1%

Il «peso» dell’imbottito
Incidenza percentuale delle
vendite di mobhili imbottiti sul
totale delle venditte nette del
gruppo Natuzzi nel primo
trimestre 2009 (unanno
primasieraall’88,9%)

400

Ilfatturato 2009

Previsione di giro di affari
2009 (in milioni dieuro) del
gruppo Natuzzi, sulla base
della primatrimestrale e della
situazione congiunturale

587

Il fatturato 2008

Giro di affari complessivo (in
milioni di euro) del gruppo
Natuzzi secondo il bilancio
consuntivo 2008

1.540

Addettiin Cig
Lavoratori Natuzziin Cassa
integrazione

ne nel gruppo o in altreb
aziende del distretto.

Anche per questo Confin-
dustria Bari ha gia richiesto
alministerodel Lavorounin-
contro utile per individuare
gli strumenti di sostegno al
reddito necessari per i lavo-
ratoriinteressatiallariduzio-
ne.«Non ¢ detto che gli esu-
beri rimangano a1.540 - dice
Crescenzo Gallo, segretario
regionale Filca Cisl-. Potreb-
bero essere di meno proprio
all’esito della verifica della
loro ricollocazione dopo la
CigsdaNatuzzistessooinal-
tre aziende del comparto».
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Accordo con i cinesi

Incanto
sbarca

in Usa

e Canada

MATERA

Accordo dai15o milioni di
euroin tre anni per laIncanto
Group di Matera conun gros-
soproduttore di mobili (tavo-
li e sedie) di Hong Kong per
commercializzare, in Usa e
Canada, divani a marchio So-
fitalia. «Con questo accordo
-spiega Giovanni Sforza,I'im-
prenditore altamurano che
guidal’azienda materana che
esportail 95% dellasua produ-
zione di fascia medio-alta -
noi concediamo il marchio e
loro lo utilizzano e noi li sup-
portiamo con la ideazione e
realizzazione, ovviamente a
Matera, dei divani».

Questa col partner cinese,
un vero e proprio colosso da
7oo milionididollaridifattu-
rato’anno, ¢ una delle rispo-
ste alla crisi con cui si sta mi-
surando tutto il distretto ma-
terano del salotto, compresa
la Incanto Group che conta
250 dipendenti, di cui 9o in
Cigsazero ore fino al prossi-
mo 9 luglio. «Questaclastra-
dagiusta- dice Sforza-.Eun
nuovo modello di business
con cui stiamo entrando in
mercati nuovi come Asia,
Far East, Russia e anche in
parte dell’area Ue». L’intesa
conilcolossocineseelealtre
alleanze commerciali che so-
no allo studio dovrebbe ave-
re effetti sui conti del grup-
po. Nel 2009 - prevede Sfor-
za—-il fatturato dovrebberag-
giungere i 68 milioni di euro
e la redditivita sfiorare 1'89%.
Senza escludere anche effet-
tisul riassorbimento del per-
sonale in Cigs: se i segnali di
ripresa registrati dovessero
essere confermati, potrebbe-
rorientrare in azienda infatti
alcuni dei 9o dipendenti in
Cassaintegrazione.

V.Ru.
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[ creditori stanno per votare sulle proposte di Nicoletti e New Interline

Concordati difficili contro i fallimenti

MATERA

Michele Sarra

Il polo del salotto in crisi
si misura con lo strumento
del concordato preventivo,
per evitare importanti falli-
menti. Lo stanno provando
la Nicoletti di Matera e la
New Interline di Gravina
(Bari), che hanno sottoposto
le relative proposte ai credi-
tori. Ma le soluzioni non si
prospettano facili. Soprattut-
to perché buona parte delle
risorse dovrebbe venire dal-
la vendita delle fabbriche,
chenon ¢ affatto scontata.

Per la Nicoletti, il 1° luglio
cisaral’'udienzaperlesito fi-
nale. Il 21 maggio, a seguito
dell’ultima audizione in Ca-

mera di consiglio di azienda
e creditori, il Tribunale di
Matera ha concesso un rin-
vio per presentare nuove
proposte:non sono state rag-
giuntele maggioranze previ-
ste per approvazione della
propostaconcordataria (illu-
strata sul Sole-24 Ore Sud
del4 marzo). Largamente fa-
vorevole, il voto dei fornitori
non ha bilanciato I'astensio-
ne delle banche (che vale co-
me voto negativo) alle quali
veniva proposto il 100% dei
crediti privilegiati e il 15% di
quelli chirografari. «L’obiet-
tivo di evitare il fallimento -
spiegano i legali Silvia Mag-
gio e Domenico Liantonio di
Lexjus Sinacta, che con Giu-
seppe Tucci assistono la so-

cieta - rimane legato soprat-
tutto alla vendita dell’opifi-
cio, che vale 25 milioni e, con
altri attivi, soddisferebbe il
fabbisogno concordatario di
31milioni. Per questo allaRe-
gione e al ministero dello Svi-
luppo ci sono stati incontri
sullariconversione del sito e
la possibilita di nuovi appor-
ti, per favorire la presentazio-
ne diuna nuovapropostay.
Per la New Interline, am-
messaallaprocedurail 25 feb-
braio2008, siattendelavota-
zione del18 giugno sulla pro-
posta presentata al Tribuna-
le di Bari. Questa e basatasul-
lacostituzione di due societa-
veicolo (una per i crediti dei
dipendenti e ’altra per gli al-
tricreditori) dapartedeicre-

ditori, che avrebbero quote
proporzionali al valore dei
crediti, decurtati della falci-
diaconcordataria. Diverreb-
bero quindi azionisti delle so-
cietaveicolo, nelle quali ver-
rebbe conferito’attivo da of-
frire poiinlocazione oinven-
dita. I liquidatori, Francesco
Nicastri e Marco del Bufalo.
edillegale dell’aziendaFran-
cesco Patano dicono: «Diso-
lito le proposte sibasano sul-
la vendita dei beni indicati
dall'imprenditore e ci0 spes-
so genera svilimento del pa-
trimonio e incertezza tempo-
rale. Riteniamo pil tutelante
per i creditori la gestione in
proprio della vendita in qua-
lita di proprietari. Per valo-
rizzare gli immobili, 'idea ¢

LO SPEZZATINO

Laliquidazione. La Nicoletti
éinliquidazione dal23
giugno 2008, dopo R
quarant’anni di attivita. E
stataammessa a concordato
nelloscorso mese di
febbraio

Larinascita. La famiglia
Nicoletti hafondato una
nuovasocietainjoint
venture con la Calia, che vi
apporta gliimpianti

di destinarli ad incubatore
d’impresa e ci sono circa 11
proposte di affitto (con op-
zione diacquisto) da parte di
aziende. L’auspicio ¢ che al-
tre aziende del settore utiliz-
zinoil veicolo per unire gli at-
tivi per riconvetire I'area, fa-
vorendo inoltre I'eventuale
apporto di denaro pubblico

DONATO FASANO

Il patron. Eustachio Nicoletti

suununico progettodirilan-
cio. Salvatore Castellaneta,
commissario giudiziale del-
laprocedura concorsuale mi-
nore, fanotare «lanovitadel-
la proposta» e precisa che
«si dovranno attendere gli
esiti per vederne lefficacia
auspicata dall’aziendax.
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